
matori a Figueres. La seva proposta 
consistia a involucrar tots els serveis 
funeraris de Girona per crear una 
societat. El segon forn crematori que 
va projectar-se va ser ei de Salt, el ter­
cer ha estat ei de Sant Feliu de 
Guíxols i el quart, dei qual ja s'ha 
comprat el forn, el d'Oiot. En un ter­
mini de deu anys es té previst muntar 
ei de Blanes. Tot amb la finaiitat que 
cada cop hi hagi menys desplaça­
ments de personal, amb ei risc d'acci­
dent que això comporta, i també per 
oferir una major comoditat a les famí­
lies. 
Tot i que en un principi s'havia previst 
de fer un cementiri de cendres a ia 
zona de bosc que hi ha a i'entorn i 
que forma part del mateix tanatori, 
això no s'ha dut a terme per no 
entrar en competència amb els ajun­
taments, que han promogut ei tema 
deis columbaris o nínxols de ies urnes 
funeràries, però sí que s'ha fet una 
fosa comuna molt a prop de la pineda 
per tai que aquells familiars que ho 
vulguin puguin deixar enterrades les 
cendres al mateix tanatori. 
El servei funerari, explica l'Emili, no 
acaba al cementiri, ja que l'empresa 
proporciona assessorament jurídic 
gratuït a les famílies i acaba d'implan­
tar-se el servei de tràmit de les pen­
sions de viduïtat. 

Per tancar la nostra conversa l'Emili 
ens explica com és el dia a dia 
d'aquesta professió, com és la feina 
que realitza, quins són els sacrificis i 
quines les compensacions... 
"Després de vint-i-dos anys de professió, 
la gent coneix la teva manera de treba­
llar. Es tracta d'una feina que permet 
acostar-te molt a la gent, als seus pro­
blemes, als seus sentiments, és una 
feina molt humana en aquest sentit, i es 

Emili Viíert. 

produeix un contacte humà intens. Es 
tracta de viure uns moments difícils 
amb el client, i de resoldre-li el màxim 
de traves que pugui trobar en una 
situació molt delicada, en què la perso­
na és molt vulnerable i que agraeix pro­
fundament l'esforç del professional. Es 
tracta, però, com en qualsevol altra 
feina, d'estar al servei del ciutadà i 
poder-li oferir una qualitat. En aquest 
sentit, treballem amb la finalitat 
d'assistir ràpid, tranquil·litzar les famí­
lies, que notin que el servei està en 
bones mans. Es tracta d'una feina molt 
recompensada, a voltes, amb un sol 
gest es nota que la gent ha quedat 
agraïda. L'altra cara de la moneda ve 
donada pel fet que es tracta d'un servei 
de vint-i-quatre hores en què cal estar 
disponible, i que no es disposa d'un 
horari laboral concret, i se't pot requerir 
qualsevol dels 365 dies de l'any." 
Tot i el tragí de la feina i la manca 
d'hores lliures que requereix aquest 

negoci es respira un ambient distès a 
les oficines del tanatori. El tracte és 
familiar i proper i sense adonar-nos-en 
arriba l'hora esperada de tornar a 
casa. Un cop tancades les portes enca­
ra conversem uns minuts més sobre 
les coses que hem viscut avui i sobre 
tot allò que encara queda per realit­
zar. 
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